
Central Sales System (K.I.)



INVENTAR NEU DEFINIERT
Neue Datenpunkte - Neue Datenstruktur – Neues Revenue Management.
Unverwechselbar verkaufen & automatisieren mit Clever Room Matching!
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INVENTAR NEU DEFINIERT
Neue Datenpunkte - Neue Datenstruktur – Neues Revenue Management.

Unverwechselbar verkaufen & automatisieren mit Clever Room 
Matching!

Standard 
Doppelzimmer

Großzügiges 
Einzelzimmer

Gemütliches 
Eckzimmer mit
Dusche im Obergeschoss

Gleiches Zimmer
Anderes Label
Anderes Gästeprofil
Anderer Preis120€



SERVICED APARTMENTS 
Alte Herausforderungen – Neue Verkaufslösungen 

1. Unterschiedliche Nachfragemuster und Preiselastizitäten zwischen                           
kurzer, mittlerer und längerer Aufenthaltsdauer

Yield Management nach Nachfragemuster
Bessere operative Planung durch bessere Verkaufsdaten und flexibles Inventar

2. Beratungsintensiver Verkaufsprozess 
Zimmer Konfigurator erlaubt Gästen Zimmer-Matches selbst auszuwählen
Automatisieren von Spezialanfragen
Unqualifiziertes Personal kann perfekt auch am Telefon oder per Email verkaufen 



https://youtu.be/17aY5zZXnQA



NEUE EINBLICKE
Verbesserte Gästebetreuung und bessere Entscheidungen, 
die auf Wissen und nicht auf Vermutungen basieren.



WICHTIGE FAKTEN AUF DIE ES ANKOMMT

Datenauswertung von 1500+ Buchungen der  GauVendi‘s Pilothotels



CENTRAL SALES SYSTEM

Central Sales System (CSS)
Revenue Management vom Point of Sales

Guest 
Journey

Systems
Metasearch & 
Review Sites

Webseite

Tour Operator & 
Retailer

Channel Manager/ 
GDS

Booking Engine

Sales Engine
(Künstlicher Intelligenz)

Revenue 
Management

Central Reservation 
System & Voice

Kommunikation & 
Post- Purchase Upselling 

Best-Fit 
Zimmerzuweisung

Kommunikations Software
Digitale Gästereise (Check/in etc.)

PMS

Search/ 
Distribution Purchase Pre-Arrival Check-In & Stay Check-Out & 

Post Stay

Besser für Gäste, Betreiber und Eigentümer mit neuen Automatisierungs-
möglichkeiten die direkte Kanäle in den Vordergrund stellt.



info@gauvendi.com

VIELEN DANK
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